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КОМПАНИЯ «СПЕКТР-ИНСТРУМЕНТ»
           ИНН 7805687580, КПП 780501001
198096, г. Санкт-Петербург, 
                    вн. тер. г. муниципальный округ Автово, 
                          дор на Турухтанные Острова, 
                          д. 10, литера А, помещ. 4-Н
      Тел: +7(812)614-40-14
                    E-mail: info@spectr-sp.ru
                                              Сайт: spectr-sp.ru
   
Менеджер по продажам

от 80 000 – 170 000 за месяц до вычета налогов
Выплаты: два раза в месяц
Санкт-Петербург
Опыт 1–3 года
Полная занятость, на месте работодателя

Компания «Спектр-Инструмент» занимается комплексными поставками инструмента и оборудования для бизнеса.
Наши клиенты — Заводы, Предприятия машиностроения, Металлургические комбинаты, Сервисные организации и другие корпоративные заказчики.
Мы активно развиваем расширение ассортимента, выстраиваем продажи через маркетплейсы.
В связи с расширением отдела продаж приглашаем в команду менеджера по продажам.

Основные задачи:

· Обработка входящих заявок;
· Подготовка коммерческих предложений и счетов;
· Заключение договоров;
· Консультирование клиентов по ассортименту и срокам поставок;
· Ведение и развитие клиентской базы;
· Сопровождение сделок по поставке оборудования;
· Поиск и привлечение новых клиентов.

Требования к кандидату:

· Высшее образование;
· Опыт работы в продажах от 1 года ;
· Уверенный пользователь ПК (MS Office, CRM, 1С, Битрикс 24);
· Навыки деловой переписки и грамотная устная речь;
· Коммуникабельность, ориентация на результат;
· Готовность к активной работе с клиентами;
· Вашим преимуществом будет опыт работы с маркетплейсами и понимание процессов обработки заказов и взаимодействие с клиентами.





Условия:

· Официальное трудоустройство по ТК РФ;
· График работы: 5/2, c 09:00 до 18:00, пятница с 09:00 до 17:00;
· Заработная плата: оклад + % от продаж (1,5% – 3,2%);
· Выплаты 2 раза в месяц;
· Оплачиваемый отпуск — 28 календарных дней;
· ДМС (50% оплачивается компанией) через 1 год работы в компании;
· Бонус ко дню рождения;
· Комфортный офис в 10 минутах от метро Автово;
· Бесплатная парковка.
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· Активные продажи
· Работа с клиентами
· Ведение переговоров
· Ориентация на результат
· Поиск и привлечение клиентов
· Работа с CRM


Где предстоит работать
Автово, Кировский завод, Путиловская, Юго-Западная, Санкт-Петербург, дорога на Турухтанные Острова, 10
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